| Beraterprofil Dr. Christian Forstner

Beratungsschwerpunkte

* Excellence-Beratung

* Strategie- und Prozessmanagementberatung

* Excellence Assessments

* Entwicklung von Reifegradmodellen fiir
Assessments und Audits

* Trainer und Coach

Arbeitssprachen: Deutsch, Englisch

— Kontakt / Infos

* CF@CFyouradvantage.com
e +49172 8213261
* https://CFyouradvantage.com

¢ LinkedIn-Profil: Christian Dr. Forstner
* LinkedIn-Startup: Excellence Talks

Uber mich

Ich coache Organisationen beim Aufbau ihres
Wettbewerbsvorteils auf der Basis meines
einfachen Beratungsansatzes ,Your Advantage”,
damit sich Leistungen verbessern und Erfolg
nachhaltig gelingt.

* Promovierter Kernphysiker (ETH Ziirich)
» 25 Jahre Siemens Erfahrung in Entwicklung,

Vertrieb und Transformation/Excellence

* 21 Jahre Erfahrung als Selbststandiger

Unternehmensberater international

e Kulturell erworbene Kompetenzen seit 1987:

viele Europaische Lander, Tirkei, China, Japan,
Indien, USA, viele Arabische Lander, Afrika, Iran

— Projekte / Erfahrungen (Auszug)

BMW AG in Deutschland und China

* Strategie- und Prozessberatung der Werkleitungen,
komplette Unternehmensbewertungen

Bosch Diesel Systems weltweit

* Assessments vieler Werke & Gesamt-Organisation,
Strategie- und Prozessberatung der Werkleitungen

Deutsche Post, Deutsche Bahn, Schenker

* Strategie- und Prozessberatung, Assessments

EFQM in Briissel

* Entwicklung Organisation & EFQM Modell, Trainings
Hugo Boss, Schweiz

* Prozessberatung, Coaching und Trainings

Dubai Police

* Leitung Organisations-Assessment, Prozessberatung
Bayerische Volkshochschulen und Verband

* Assessments und Organisationsentwicklung
Vorlesung ,,Excellence & Prozessmanagement*
* an der Ostbayerischen Technischen Hochschule
Excellence Talks

* Entertainment Startup

Branchen (weltweit)

* Automobil

* Industrie

*  Medizin

* Banken

» Transport/Logistik

* Telekommunikation

* Ministerien, Sicherheit
+ 0Ol/Gas

* Nahrungsmittel

* Forschung, Bildung
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https://cfyouradvantage.com/

